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PRODUKTMANAGEMENT
EROLGSREZEPT

Produktmanager sind Enabler fur
Markterfolg und nutzliche Produkte

@ Aufgaben und Methoden kennen,
»

odo's abgrenzen, priorisieren,
nein sagen

Welterbilden und Wissen aufbauen,
Experten zum Folgen und Literatur

/



PMIST WERT-VOLL

Kosten

Innovation

Absatz

Produktstrategie

Qualitat

Time to Market Shareholder Value



AUSGANGSLAGE OHNE PM
STRUKTURIERTE SILOS




KOORDINATION UND
PRODUKTSTRATEGIE?
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LIEBER MIT PRODUKTMANAGER



PRODUKTENTWICKLUNGSPROZESS

How the customer How the Project How the Analyst How the Programmer How the Business
explained it Leader understood it designed it wrote it Consultant described it

What the customer
really needed

How the project What operations How the customer
was documented installed was hilled

How it was supported

gefunden bel: pminheels.com



http://pminheels.com
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PRODUKTMANAGEMENT
KOORDINIERT

Geschaftsfiihrung

Marketing Vertrieb Produktion Einkauf F&E



PRODUKTMANAGEMENT

* bedeutet Management ohne Welisungsbefugnis.

* bildet die Schnittstelle zwischen Kunden, Markt
und Organisation.

* koordiniert alle notigen Aufgaben rundum
das Portfolio.

* vVerantwortet und treibt die
Product Roadmap.

+ Die operative Arbeit bleibt
in der jeweliligen Linie.




HERAUSFORDERUNG

* Aufgabendelegation aus dem Fachbereich

* Fokus auf strategische Aufgaben behalten

* Welcher Kuchenchef ist
zugleich Spulkraft?



STRATEGISCHE AUFGABEN

Marktorientierung
Customer Journey verstehen
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Busi
-ltern & Priorisieren von Moglichkelten

oroaktives Risikomanagement
Technologie-Scouting
Portfolio bereinigen

=lele

Mar
Mar

Lel

en ungeloster Marktprobleme
Ktzusammenhange verstehen
Ktwissen ins Unternehmen vermitteln
nstellungsmerkmale ergrunden

nessplane / Entscheidungsvorlagen schreiben

| LET'S SEE HOW MANY MORE
FEATURES WE CAN (RAM IN

— ©marketoonist.com



STRATEGISCHE AUFGABEN




STRATEGIE LOHNT SICH

Verbesserte
Karrierechancen

Ergebnisse der PM-Studie 2020, MSG Management Systems St. Gallen




Klaus J. Aumayr
MSG Management
Systems St. Gallen
Trainer / Coach

Bernadette v. Wittern
Product Lounge
Trainerin / Coach

Host von PM MeetUps

INSPIRIERENDE EXPERTEN

Erwin Matys
Berater
Produkstrategie und
-vermarktung

Jan Harste
ProduktmanageMentor
Inhaber / Trainer

e /L, Zertifizierungskurse



INSPIRIERENDE

An Innovative Method for
PRESENTING, PERSUADING,

ano WINNING THE DEAL

PITGH

ANYTHING

OREN KLAFF

JACK
NAJHER

‘THE PROFESSIONAL |
- PRODUCT OWNER |

LEVERAGING SCRUM AS A COMPETITIVE ADYANTAGE

B Tha Pratssssnsd Sonum Series by \J‘i-xv-- ‘e

Joshua Seiden

OUTCOMES
OVER OUTPUT

Why customer behavior is the
key metric for business success

SDest & Principles for the Next Century of Work
m FFON0 Sett (.'g'..n‘u,‘nu....

Serion 14
Capyytied Maerisi

Sun Tsu

Die Kunst
des Krieges




HERZLICHEN
DANK

Den zugehorigen Video-
Vortrag in Bild und Ton
gibt’s bei

www.youtube.com



https://www.youtube.com/watch?v=zD4kU7YgNVc

